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李源李源（（中中）、）、龚兴峰龚兴峰（（左左）、）、王练文王练文（（右右））三位领导共同启动三位领导共同启动““健康进万家健康进万家””活动活动

新春伊始，转型顺利收官步入发展
期的新华保险推出新春惠客大动作，全
面开启“健康进万家”新华保险大型客
户关爱活动，旨在为公司近 3000万老客
户全面提升风险保障，将健康送进千家
万户。

2017年，新华保险全面实现转型发
展，践行保监会“保险姓保”“回归保险
本原”的保险理念，健康险成为公司的主
流产品。2018年，为进一步落实党的十九
大“不断满足人民日益增长的美好生活的
需要”，新华保险承担起行业使命，开展
“健康进万家”活动。活动旨在全面提高
客户风险保障，提升风险承受能力，降低
百姓生活风险，为人民享有幸福安康的生
活贡献更大的力量。

本次“健康进万家”活动在充分了解
市场需求的基础上，推出了“2+2+2”六
种产品组合，其中2组附加险组合，老客
户无需购买主险即可直接增加（极少数规
则冲突的产品除外）；2组是“健康无忧”
主附险组合套餐，可为老中青人群提供重
大疾病保险保障；此外，还推出一个小额
年金险组合和一个终身寿险组合。

以小投入，轻松享大保障

本次“健康进万家”活动主要推出最
新开发的“附加住院无忧医疗保险”，也
是公司未来最主要的医疗险产品之一。它
最大的优势是通过与“康健华贵A款”产
品的组合，可报销“康健华贵A款”免赔
额中社保范围内住院费用，而“康健华贵
A款”产品报销范围又可不限社保目录，
两个附加险组合在一起真正做到让客户住
院少花钱。此款附加险配餐，可谓让客户
以小投入，轻松享受大保障。

足不出户，即可健全保障

新华保险在本次活动中感恩回馈老客

户，只要拥有新华保险有效长险的老客户，
无须购买主险，保单营销员可直接通过E保
通为老客户增加上述附加险配餐。客户足不
出户，即可随时健全风险保障。新客户如想
购买，只需购买公司主险，即可增加该附加
险计划。产品搭配，相得益彰。

简化流程，尽享服务升级

为让客户在本次活动中享受到实实
在在的政策，购买附加险的客户，新华
保险还将简化投保流程，即不论客户年
龄，均享受免体检政策。在此基础上，
还有其他客户专属政策，如取消主险保
费配比要求，购买更顺心；优化续保二
核要求，续保更顺心。流程简化，让客
户尽享升级服务。

将“新”比心，快理赔优服务

2017 年，新华保险附加险*理赔件
数占比总件数 85%。面对大量附加险理

赔数据，新华保险扛起小额理赔案件的
大旗：

敢赔：小额理赔案件*获赔率几近
100%，高达99.8%；

易赔：针对小额理赔3000元封顶进行
升级，提升至5000元；

快赔：最快理赔案件 5 分钟结案；
2018年5000元以下小额理赔，自动理赔案
件畅享实时到账。

将“新”比心，让理赔践行企业责任。
*附加险范围：长期附加险和一年期附

加险。
*小额理赔监管定义：在 3000 元以

下，事实清晰、责任明确，且无需调查
的费用补偿型、定额给付型个人医疗保
险理赔。

“健康家庭”评选及“健康大
使”评选活动

本次“健康进万家”活动，新华保

险还推出了“健康家庭”及“健康大
使”的评选，让百姓真正融入到保险中
来，让营销员真正得到百姓的认可。

健康家庭评选

新华保险将在“健康进万家”活动
中选出保障全面、险种全面的健康家庭
作为全国典范，将健康家庭的投保故事
在公司官方微信进行宣传，从百姓角度
讲述保险在家庭中的重要性，全面提升
国民保险意识，展现保险带给人们的美
好生活。

评选标准：保障全面、险种全面优
选健康家庭

评选名额：新华保险四级机构各1个
名额

评选发布：
总公司：新华保险直通车推送“健

康家庭”投保故事
分公司：制作全家福，颁发“健康

家庭”荣誉证书
其他奖励：聘请为“新华保险服务

监督代表”，常驻大型活动的特邀嘉宾

健康大使评选

新华保险将在“健康进万家”活动
中评选出优秀营销员作为活动健康大
使，作为传播保险大爱、为百姓家庭带
去保障的保险先锋在系统进行宣传。请
营销员踊跃参与，邀请客户为自己投上
宝贵一票。

评选标准：销售全险保单客户量、
新增附加险客户量

评选名额：各四级机构销售全险保单
客户量第一名、新增附加险客户量第一名

荣誉激励：
《新华客服》刊展
官微推送“健康大使荣誉榜”

（总公司个险销售部 黎琪）
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相关内容仅供参考，主附险产品责任、责任免除等内容以条款和正式保险合同为准。

健康·医疗
健康·医疗保障计划是一款性价比高，专注完善老客户医疗保障的经典组合。“附加住院无

忧”无免赔额，可报销“康健华贵A款”免赔额中社保范围内住院费用，大幅减少住院花费，保
障更实惠。持有效主险保单，无需再购主险，即可保全新增（极少数规则冲突的产品除外）。

适用客户群体：
担心生病，担忧住院医疗花费，住院医疗保障缺失或不足的客户。

保障责任简介：
康健华贵A款报销范围不限社保目录，年限额高达20万元。免赔额5000元，社保范围内医

疗费用可通过附加住院无忧医疗保险报销*。符合公司续保条件时，康健华贵A款最高续保年龄
84周岁。

注：不包括社保已经报销支付的部分。

“健康·医疗”组合特色：
1.专注医疗：涵盖普通住院医疗及高额住院医疗，小病大病住院无忧。
2.性价比高：低保费，高保障，住院少花钱。
3.自费报销：报销范围不限社保目录，自费药、进口药均可报销。
4.优化免赔：“附加住院无忧”无免赔额，可报销康健华贵A款免赔额中社保范围内住院费用。
5.放宽新增：公司有效主险保单（含已停售产品）均可办理保全新增*。
注：极少数规则冲突的产品除外。

健康·华贵
健康·华贵保障计划在健康·医疗保障基础上，提高保障额度，并增加

高额交通工具意外保障，满足客户高额保障、高端医疗的需求。

适用客户群体：
适合经济条件较好，经常外出，有高端医疗服务需求的商旅人士。

保障责任简介：
康健华贵 A 款报销范围不限社保目录，年限额高达 30 万元 （含特需医疗、国际部医疗）。

免赔额10000元，社保范围内医疗费用可通过附加住院无忧医疗保险报销*。符合公司续保条件
时，康健华贵A款最高续保年龄84周岁。

该组合包括高额交通工具意外保障，飞机、火车、客运轮船保额250万元，客运汽车及驾
乘车保额100万元，节假日出险额外给付50%。

注：不包括社保已经报销支付的部分。

健康·华贵组合特色：
1.高端保障：涵盖公共交通或自驾出行高额意外保障、普通住院医疗及高端住院医疗。
2.性价比高：低保费，高保障，住院少花钱。
3.自费报销：报销范围不限社保目录，自费药、进口药均可报销。
4.优化免赔：“附加住院无忧”无免赔额，可报销康健华贵A款免赔额中社保范围内住院费用。
5.放宽新增：公司有效主险保单（含已停售产品）均可办理保全新增*。
注：极少数规则冲突的产品除外。

身价有保障——荣耀世家终身寿险（分红型）
合同生效之日起180日（含）内因疾病导致身故或全残，给

付 12800 元；因意外或合同生效之日起 180 日 （不含） 后因疾
病，导致身故或全残给付10万元。

注：上述身故保险金、身体全残保险金，本公司在保险期间
内只给付其中一项，在给付完毕其中任意一项后，合同终止。

补充养老：合同生效十年后且被保险人年满60周岁，经被保
险人书面同意，投保人可向本公司申请将保险单的现金价值的全
部或部分，作为一次交清保险费购买个人转换养老年金保险。该
产品为分红保险，可享受年度红利分配。

风险提示：荣耀世家终身寿险（分红型）为分红保险，其红
利分配是不确定的。

保单有保险——附加投保人豁免保费A款定期寿险
投保人因意外或在合同生效 （或复效） 之日起 180 日 （不

含）后因疾病身故或全残，豁免“荣耀世家”的续期保险费。
注：投保人在合同生效 （或复效） 180 日 （含） 内因疾病身

故或身体全残不承担豁免保险费责任。
普通住院医疗——附加住院无忧医疗保险
社保范围内各项合理住院医疗费用报销额度5000元，不设免

赔额。
高额住院医疗——康健华贵A款医疗保险
高额住院医疗，报销范围不限社保目录，年限额高达20万元

（免赔额5000元，社保范围内医疗费用可通过附加住院无忧医疗
保险报销*），符合公司续保条件时，最高续保年龄84周岁。

*注：不包括社保已经报销支付的部分。
高额交通工具意外保障功能 ——附加高额交通工具意外伤

害保险
乘坐主要交通工具出行享受高额保障，节假日出险额外给付50%。

荣耀世家综合保险产品计划
适用客户群体：

有综合保险保障需求的大众客户。

组合特点：
以荣耀世家搭载丰富的附加险，实现全面保障。
本保险产品计划由荣耀世家终身寿险（分红型）与

相关产品组成，具体产品组合请参见案例。

健康无忧（安享版）
健康无忧（安享版）保险产品计划是一款保障病种超

多、加量赔付、双重豁免、自费报销的综合保障计划。
注：健康无忧（安享版）保险产品计划由健康无忧重

大疾病保险（C1款）与相关产品组成，具体产品组合请参
见案例。

适用客户群体：
适龄大众客户，已婚者建议夫妻互保，通过保费豁

免，使保单更安全。

健康保障——健康无忧重大疾病保险（C1款）
1.轻症疾病保险金：给付10万元，最多可达3次，合同继续有效。
2.重大疾病保险金：给付50万元，合同终止。
3.身故保险金：给付50万元（2、3给付一项即终止）。
4.特定严重疾病保险金：额外给付10万元，合同终止。
5.前10年关爱保险金：额外给付10万元，合同终止。
6.轻症疾病豁免保险费：初次确诊轻症疾病，豁免主险合同的续期保

费，主险合同继续有效。
保单有保险——附加投保人豁免保费A款定期寿险
投保人因意外或在合同生效 （或复效） 之日起 180 日 （不含） 后因疾

病身故或全残，豁免“健康无忧C1”的续期保险费。
注：投保人在合同生效（或复效） 180日（含） 内因疾

病身故或身体全残不承担豁免保险费责任。

普通住院医疗——附加住院无忧医疗保险
社保范围内各项合理住院医疗费用报销额度5000元，不设免赔额。
高额住院医疗——康健华贵A款医疗保险
高额住院医疗，报销范围不限社保目录，年限额高达20万元（免赔额

5000元，社保范围内医疗费用可通过附加住院无忧医疗保险报销*）。符合
公司续保条件时，最高续保年龄84周岁。

注：不包括社保已经报销支付的部分。
注：以上健康无忧C1的保险责任为合同生效（或合同效力恢复）之日

起 180 日 （不含） 后。以上附加住院无忧、康健华贵 A 款的保险责任为合
同生效之日起30日（不含）后。

例：X男（30岁）为太太（30岁，有社保）投保
健康无忧（乐享版）

健康无忧（乐享版）保险产品计划是一款保障病种超多、加量
赔付、双重豁免、自费报销，专属未成年人的健康保障计划。

注：健康无忧（乐享版）保险产品计划由健康无忧青少年重大
疾病保险（C1款）与相关产品组成，具体产品组合请参见案例。

适用客户群体：
为未成年人提供终身健康保障，由父母为子女投保。

健康保障——健康无忧青少年重大疾病保险
（C1款）

1.轻症疾病保险金：给付10万元，最多可达
3次，合同继续有效。

2.重大疾病保险金：给付 50 万元，合同终
止。

3.身故保险金：18岁前，给付本保险实际交
纳的保险费；18 岁后，给付 50 万元 （2、3 给予
一项则终止）。

4.特定严重疾病保险金：额外给付 10 万元，
合同终止。

5.青少年特定疾病保险金：30岁前，给付50
万元，合同继续有效。

6.豁免保险费：初次确诊轻症或青少年特定
疾病，豁免主险合同的续期保费，主险合同继续
有效。

保单有保险——附加投保人豁免保费A款定
期寿险

投保人因意外或在合同生效（或复效）之日
起 180 日 （不含） 后因疾病身故或全残，豁免

“健康无忧青少年C1”的续期保险费。
注：投保人在合同生效 （或复效） 180 日

（含） 内因疾病身故或身体全残不承担豁免保险
费责任。

普通住院医疗——附加住院无忧医疗保险
社保范围内各项合理住院医疗费用报销额度

5000元，不设免赔额。
高额住院医疗——康健华贵A款医疗保险
高额住院医疗，报销范围不限社保目录，年

限额高达20万元（免赔额5000元，社保范围内医
疗费用可通过附加住院无忧医疗保险报销*）。符
合公司续保条件时，最高续保年龄84周岁。

*注：不包括社保已经报销支付的部分。
注：以上健康无忧青少年 C1 的保险责任为

合同生效（或合同效力恢复）之日起180日（不
含）后。以上附加住院无忧、康健华贵A款的保
险责任为合同生效之日起 30 日 （不含） 后。上
述18岁、30岁分别指18周岁、30周岁保单生效
对应日。

终身资金支持——福享金生A款终身年金保险（分红型）
关爱金：合同生效满五年，给付基本保额100%，即2万元。
生存保险金：合同生效满六年起，每年给付基本保额的

20%，即每年4000元，直至终身。
身故保险金：被保险人身故，按

本保险实际交纳的保险费给付身故保
险金，合同终止。

此外，该产品具有分红功能，享
有年度红利分配。

注：以上关爱金及生存保险金的
给付条件为“保单生效对应日零时生存”。

风险提示：福享金生A款终身年金保险（分红型）为分红
保险，其红利分配是不确定的。

稳健增值——天利年金保险（万能型）
“福享金生A款终身年金保险（分红型）”的关爱金、生存

保险金和年度红利按约定给付时间自动转为“天利年金保险
（万能型）”的保险费（初始扣费0.5%），以月复利方式累积增
值（最低保证利率2.5%）。

风险提示：天利年金保险（万能型）为万能保险，结算利

率超过最低保证利率的部分是不确定的。
保单有保险——附加投保人豁免保费A款定期寿险
投保人因意外或在合同生效 （或复效） 之日起 180 日 （不

含） 后因疾病身故或全残，豁免“福享金生 A 款终身年金保险
（分红型）”的续期保险费。

注：投保人在合同生效（或复效） 180日（含）内因疾病身
故或身体全残不承担豁免保险费责任。

普通住院医疗——附加住院无忧医疗保险
社保范围内各项合理住院医疗费用报销额度5000元，不设

免赔额。
高额住院医疗——康健华贵A款医疗保险
高额住院医疗，报销范围不限社保目录，年限额高达20万元

（免赔额5000元，社保范围内医疗费用可通过附加住院无忧医疗
保险报销*），符合公司续保条件时，最高续保年龄84周岁。

*注：不包括社保已经报销支付的部分。
高额交通工具意外保障功能——附加高额交通工具意外伤

害保险
乘坐主要交通工具出行享受高额保障，节假日出险额外给

付50%。

福金满堂红保险产品计划

例：X男（30岁）为女儿（0岁，有社保）投保

适用客户群体：有综合保险保障需求的大众客户。

组合特点：年金领取长、保单功能强。

本保险产品计划由福享金生 A 款终身年金保险 （分红
型）与相关产品组成，具体产品组合请参见案例。

例：X男（30岁）为太太（30岁，有社保）投保

例：X女（30岁）为先生（30岁，有社保）投保
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