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财富管理

战略背景
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“一体两翼”+科技赋能

以投资支持寿险发展 以康养产业与寿险协同发展

康养产业

养
老

健
康

寿险本业

综合保障计划与
财富规划

财富管理

投资
运作

资本
管理

科技赋能

愿景：成为中国最优秀的以全方位寿险业务为核心的金融服务集团

构建“一体两翼+科技赋能”，即“1+2+1”发展战略

 公司于2019年提出“1+2+1”战略构想，传承与落实上市之初提出的“一体两翼”

发展布局，以寿险为核心，将财富管理与康养产业作为支撑，并首次将“科技赋

能”纳入公司战略。
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财富管理是公司“双轮驱动”力量之一

负
债

资
产

• 发挥投资端优势，寻找优质资产，提高

投资效益，支撑负债业务发展

• 满足客户需求的同时，为公司创造价值

资产端—财富管理负债端—寿险主业
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资产负债双轮驱动，规模价值全面发展

• 同时发挥风险保障与财富管理职能，抓住市场

需求，扩大资产端规模

• 保持业务结构良好，确保规模、价值全面发展



双轮驱动模式下的财富管理含义
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较为单一的保险资
金和产品体系 业务 业务

对象 对象

模式 模式

股东

负债为核心驱动资产

多渠道的资金，

更广泛的产品体系

客户与股东

资产负债双轮驱动

资产管理 财富管理

价值延伸



中国财富管理市场具备较大潜力

 中国居民可投资资产近年来保持增长势头，综合财富管理服务与产品的市场潜力

较大。
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2014-2018年中国居民可投资资产规模与配置情况（单位：万亿元）

资料来源：https://www.iyiou.com/
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财富保全与传承契合保险资金投资理念

 高净值人群在资产配置上体现出明显的避险偏好，保证“财富安全”和“财富传

承”的需求不断提升，与保险资金投资理念契合度升高。
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¥

财富保全 财富增值

财富积累 财富传承



 财富管理作为连接投融资的桥梁，既可为机构和个人客户提供个性化产品，又可

以发挥保险机构投资优势，更有效地服务实体经济发展。

深化金融供给侧结构性改革，回归本源

9

回归代客

理财本源

严守风险

合规底线

加快业务

转型升级

以服务客户为中心，
推进居民财富从储
蓄向投资转变

守好风险底线，坚守合规底线，维护客户权益

不断丰富自身金融
产品，有效对接投
融资需求



资管新规带来差异化竞争，协同共赢机遇
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资管新规及主要配套政策

资料来源：万德资讯

2019年底中国资产管理行业资管规模分布情况
（单位：万亿元）
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《关于规范金融机构资产管理业务的指导意见》

《关于进一步明确规范金融机构资产管理业务指导意见有
关事项的通知》
《标准化债权类资产认定规则》

银保监
体系

《商业银行理财业务监督管理办法》

《商业银行理财子公司监督管理办法》

《关于进一步规范商业银行结构性存款业务的通知》

《商业银行理财子公司净资本管理办法(试行)》

《关于规范现金管理类理财产品管理有关事项的通知(征
求意见稿)》

《保险资产管理产品管理暂行办法》

证监体系

《公开募集开放式证券投资基金流动性风险管理规定》

《证券期货经营机构私募资产管理计划运作管理办法》

《证券期货经营机构私募资产管理业务管理办法》

《证券公司大集合资产管理业务适用<关于规范金融机构
资产管理业务的指导意见>操作指引》
《证券期货经营机构管理人中管理人(MOM)产品指引(试
行)》

《关于加强私募投资基金监管的若干规定(征求意见稿)》

其他监管
《关于进一步明确规范金融机构资产管理产品投资创业投
资基金和政府出资产业投资基金有关事项的通知》



保险资产管理产品前景可期
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2012 2013 2015 2016 2017 2020

《保险资金委托投

资管理暂行办法》

行业总资产规模

10.16万亿元

《关于保险资产管理公司开

展资产管理产品业务试点有

关问题的通知》

行业总资产规模

12.36万亿元

2014

政策红利释放阶段，为组合
类保险资管产品发展提供政
策支持

保险行业壮大阶段，大力开
发组合类保险资管产品

第三方业务发展阶段，组合类保险资管产
品成为第三方业务主要发力点

…

《保险资产管理产品

暂行办法》及细则

资料来源：《中国保险资产管理（2019）》



未来第三方业务为主要发力点

 随着财富管理需求的增长及保险参与第三方资金和养老金管理的逐步放开，保险

机构资金运用的来源趋于多元化，养老金市场是保险机构不可忽视的战略方向。

2017-2019年保险资管机构管理资金来源占比情况
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资料来源：中国保险资产管理业协会《2019-2020保险资产管理业调研报告》
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财富管理总体思路

 打造自上而下的统一管理平台，实现投资收益，丰富服务供给，支持负债业务发

展，扩大资管规模，形成双轮驱动。
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优化资产配置结构，严控风险，实现较好投资收

益，对负债业务发展形成有力支撑。

打造大资管平台，整合资管、养老金及第

三方业务，与保险业务进行协同。

将财富管理同寿险主业深度融合，满足客户多

元化财富管理需求，丰富产品体系。

1

2

3

支持负债业务

整体资源协调

丰富服务供给

财富
管理



新华保险财富管理的优势
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寿险主业优质资金支持 5

4

3

2

1

全面的投资管理体系

牌照优势和先发优势

丰富的投资资产类别
与产品创设能力

强大的客户基础



财富管理战略的实施路径
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财富管理是更高层次的价值延伸01

构建统一的财富管理平台02

自上而下的有效统筹管理03

科技赋能是必要手段04

宏观政
策要求

外部市
场需求

内部管
理需求



财富管理

实施情况
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打造综合性财富管理机构

 战略目标：依托保险主业，服务整体“1+2+1”战略，打造以客户为中心的全方
位、专业化、有特色的财富管理平台，继续做大资产规模。

 战略定位：统一财富管理平台，以养老金、第三方资金作为突破口，以科技赋能
加强渠道获客能力，进一步丰富产品体系，形成双轮驱动效应。
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打造统一、融合型财富管理平台
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保
险
客
户

保
险
销
售
团
队

第
三
方
客
户

财
富
销
售
团
队

投顾
团队

配置
团队

保险业务

养老金公司

境内第三方

境外第三方

资金来源 资金运用

境内投资管理平台
资产公司+养老公司

境外投资管理平台
资产（香港）公司

科技赋能支持下的资产负债双轮驱动、统一、融合型财富管理平台

报告

资讯

另类
债券

保险

基金
期货

股票

投研、资讯、社交多功能一站式平台



投资能力建设思路”一中心、双核力、三支柱“

机制

19

专业化
投研

数字化
科技

机制

客户



坚持险资特色，坚守投研初心
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发挥保险资管特色，坚持绝对收益导向

安全 稳健 收益

科学严谨的投资程序 专业深入的投资研究 严密完备的风险管理 精干专业的投资团队



不断提升各大类品种投研专业化水平
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03
充分发挥基金投资优势

把握市场结构性机会

基金

05
寻找优质资产

防范信用风险

非标金融产品

02
把握阶段性机会战略配置

综合运用高股息及其他策略

港股+境外

04
把握利率阶段性机会

战略配置长久期利率债

债券

06
提升行业研究能力

发掘长期优质标的

股权与不动产

01
A股
围绕景气行业龙头公司

把握业绩增长趋势



丰富产品体系—保险资产管理产品（境内）
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• 多因子量化股票精选

• 多因子量化基金精选

• 稳健收益基金精选

• 明鑫系列（1-7号）

• 明道稳健

• 港股通精选三号

• 景星六期 • 明义五号

• 明义六号

• 明淼三号

行
业
策
略
产
品

量
化
策
略
产
品

主
动
选
股
产
品

纾
困
专
项
产
品

存
款
型
产
品

固
定
收
益
类
产
品

• 互联网传媒产业优选

• 科技创新产业优选

• 医药消费产业优选



丰富产品体系—保险资产管理产品（境外）
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• 优质IPO项目

• 增发、大宗交易等项目

• 优先股、可转债、债券等

固收工具

• 信用策略

• 资产配置策略

• 宏观经济、汇率、财政、

货币政策策略

• 资金流向分析策略

• 医疗医药优选

• 互联网科技优选

• 教育优选

• 新经济消费优选

债券型

权益型

混合型



丰富产品体系—养老金产品
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• 提升规模

• 巩固业绩

• 丰富策略

完善第二支柱
养老金产品线

稳步开展第三支柱
个人养老保障业务

• 跟进国家政策，开发

第三支柱长期个人养

老保障产品。

• 利用互联网平台稳步开

展第三支柱个人养老保

障业务。

探索第三支柱个人
养老保障业务产品线



财富管理

未来展望
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财富管理规划发展路线图2020-2025
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过渡调整期

整合内部资源、调整
架构职能

第一阶段
（2020）

深化建设期

锻炼专业队伍、搭建
技术平台

体系完善期

完善管理体系、建成
融合平台

第二阶段
（2021-2023）

第三阶段
（2024-2025）



构建开放式、多资产、多策略产品平台

平台创设多策略产品体系

股票

保险

开放产
品平台

不同期限

短期流动资金与
长期投资理财的
全方位需求

风险差异化

满足客户不同的风
险承受能力，实现
风险调整后收益最
大化

全球视野

境内+境外，全
球资产一站式配
置的总体需求

多元策略

量化对冲，大类轮
动等策略对接财富
保值增值需求

平台创设多类型产品体系
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搭建数字化智能科技支持平台

数据中心 私有云 信息安全

统一的投资交易业务支撑

集中提供投资交易、估值、

风控等业务服务

投资交易一体化系统

统一的发行端业务支撑

构建发行端全业务领域的功

能服务

注册登记一体化系统

统一的数据支撑

构建全业务领域的数据资产

管理和共享中心

数据中台

统一的技术支撑

降低技术管理成本、实现系

统快速迭代、支持敏捷业务

研发

技术中台

智能投研 智能投顾
智能风控 量化投资

数字化投研

智能客服 客户画像
智能获客 标签分析

数字化营销 数字化运营

自动化运作 自动化运维
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搭建多方合作渠道，打开财富管理新局面
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财富管

理平台

银行

券商

基金

信托

• 长期资产管理
• 股权投资管理
• 养老金管理

• 共同开发另类项
目资源

• 积极寻找优质项
目

• 金融科技
• 产品创新

• 资产证券化
等方式合作



搭建融合型财富管理团队

专业的资产配置和顾问
服务团队

市场拓展和客户服务

专业且稳定的投资管理
团队

投资管理
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大资管时代背景下，新华保险财富管理立足于长期、全能型资产配置

能力优势，积极拓展合作渠道，创新产品设计，丰富投资策略，优化管理体

系，不断推进资产负债双轮驱动发展模式下的财富管理战略。

结 语
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新华保险

关爱人生每一天


